].6 DER TAGESSPIEGEL

WER HILFT WEM

NR. 21890 / DONNERSTAG, 5. DEZEMBER 2013

Alexander Klement
verwandelt Provisionen
von Online-Handlern
in Spenden - ohne
Extrakosten fur Kunden

Von STEFAN JACOBS

Schade, dass dieser Werbespruch schon
vergeben ist: Sie haben nicht einen Pfen-
nig dazubezahlt, die Nutzer von ,Bil-
dungsspender”. Aber sie haben - von ein
paar direkten Spenden abgesehen - ohne
eigene Extrakosten schon mehr als zwei
Millionen Euro gesammelt. Also ziemlich
viel fiir ein Projekt, das vor knapp fiinf
Jahren als Elterninitiative eines Kaulsdor-
fer Kindergartens be-
gann und bis heute
im  Wesentlichen
aus nur einem Men-
schen mit Home-Of-
fice und Laptop be-
steht.

Der Mensch ist
Alexander Klement,
38 Jahre alt, ehemali-
ger Journalist mit
Kenntnissen im Online-Marketing. ,Bil-
dungsspender wandelt in gewisser Weise
Werbegeld in Spendengeld um®, erklirt
er das Prinzip: Online-Hindler zahlen
Provisionen an jene, die ihnen Kunden
bringen. Die kénnen von Werbebannern
angelockt worden sein, iiber Google-An-
zeigen, {iber Gutscheine - oder eben iiber
die Seite www.bildungsspender.de. Die
basiert auf der Suchmaschine Yahoo, sor-
tiert die Ergebnisse aber so, dass Partner-
shops oben stehen. Partner ist, wer Bil-
dungsspender eine Provision zahlt - und
das tun inzwischen mehr als 1500 Unter-
nehmen, darunter praktisch alle allge-
mein bekannten von Amazon {iber Ebay
bis Zalando. Ublich sind Provisionen zwi-

im Advent
erhohen viele
Onlineshops
die Provision
sogar noch

~Wer andere gliicklich macht, wird gliicklich®, sagte Schriftsteller André Gide.
Die Menschen, um die es auf dieser Seite geht, haben das erfahren.

Die Runde geht auts Versandhaus

schen zwei und zehn Prozent des Kauf-
preises. 90 Prozent davon erhilt eine
vom Kunden vorab bestimmte Einrich-
tung, die restlichen zehn Prozent die ge-
meinniitzige Gesellschaft Bildungsspen-
der, die damit ihre lJaufenden Kosten etwa
fiir Gehalt, IT-Kapazitdten und Buchhal-
tung deckt.

Ein Beispiel: Wer ,Winterstiefel“ sucht
und bei Zalando ein Paar fiir 119 Euro
bestellt, bekommt sie zu den gleichen
Konditionen wie jeder andere Kunde. Za-
lando zahlt Bildungsspender zurzeit
sechs Prozent Provision vom Nettopreis,

BILDUNGSSPENDER. de

fir Neukunden sogar zwdlf Prozent.
Macht in letzterem Fall also 12 Euro, von
denen 10,80 Euro beim Nutzniefler an-
kommen und 1,20 Euro bei Bildungsspen-
der. Grofiere Bestellungen bringen ent-
sprechend mehr: Eine netto 3000 Euro
teure Kreuzfahrt, bei Aida gebucht (zur-
zeit sechs Prozent Provision), generiert
180 Euro Spenden, von denen 162 wirk-
lich beim Adressaten ankommen.

Rund 4500 solcher Adressaten sind re-
gistriert und konnen iiber ein Suchfens-
ter sekundenschnell ausgewihlt werden:
1500 Kitas, knapp 1200 Schulen, 1400

en & helfen
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Mit Dienstwagen. Mit dem griinen Ape-Mobil transportiert Alexander Klement eine Popcornmaschine und die Werbung fiir sein gemeinniitziges Unternehmen. Das ist vor fiinf Jahren
als Elterninitiative eines Kaulsdorfer Kindergarten entstanden. Seitdem wurden iiber www.bildungsspender.de schon mehr als zwei Millionen Euro gesammelt.

Vereine, 500 kirchlich-religitse Einrich-
tungen sowie zehn Universititen. Sie alle
verbindet ihre Gemeinniitzigkeit, die
rechtlich zwingend notwendig fiir dieses
Spendenmodell ist. ,Ein Kindergarten ist
eigentlich perfekt fiir das Projekt, sagt
Klement: engagierte Eltern und iiber-
schaubare Ziele. Alle Erfahrung lehre,
wie sehr die Spendenbereitschaft vom
Ziel abhiinge: 2000 Euro fiir ein neues
Spielhaus sind eben iiberzeugender als
die allgemeine Ansage, dass man immer
Geld gebrauchen kiénne. Es gehe weniger
Lum die grofie Gebiudesanierung als um

Kitas, Schulen, Vereinen & Gemeinden
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die Dinge rechts und links, die das Leben
schéner machen”, sagt Klement. Wie
zum Beispiel Spielhiuser.

Er hat Diskussionen an Schulen erlebt,
in denen vom Staat als fiir die Bildung
Verantwortlichen die Rede war, der nicht
durch Eigeninitiative aus der Verantwor-
tung entlassen werden diirfe. Klement
sagt, er verstehe diese Perspektive. Nur
niitzt sie den Kindern erst einmal nichts.

Dabei ist Bildungsspender gar kein pas-
sendes Fundament fiir solche Grundsatz-
diskussionen, weil man dort normaler-
weise kein eigenes Geld spendet. Kann

man aber auch: Es gibt einen entsprechen-
den Button und hin und wieder auch be-
sondere Motivationsschiibe: Zuspende-

" Aktionen etwa, bei denen Klement iibet-

schiissiges Geld - Gewinn darfer jawegen
der Gemeinniitzigkeit nicht machen -
durch eingehende Direktspenden bei-
spielsweise um zehn Prozent aufstockt.
Klements Tochter ist lingst vom Kinder-
garten in die Schule gewechselt. Wichti-
ger als die Gréfse der Einrichtung ist nach
seiner Erfahrung die Bindung der Beteilig-

ten. Die werden

—  hauptséichlich {iber
Rund 4500 Mundpropagandaer-
reicht. Wenn es gut

Nutzniefier lauft, arbeitet bei-
profitieren spielsweise ein El-
ternteil oder Vereins-

von der mitglied in der Reise-
Erfindung stelle eines Unter-

nehmens oder in ei-
ner Anwaltskanzlei
mit grofem Biiromittelbedarf. So kann
ein Einzelner jedes Jahr hunderte Euro
Spendengenerieren, chne das eigene Bud-
get anzuzapfen.

Die natiirlichen Feinde von Bildungs-
spender.de sind Gutscheinseiten und die
Routine, die beispielsweise {iber die Goo-
gle-Suche zum Shop fithrt. Damit das
nicht passiert, gibt es als Gedichtnis-
stiitze eine Browser-Erweiterung. Die &ff-
neteinFenster, sobald manaufder Seite ei-
nes Partnershops stobert. Um den Daten-
schutz miisse mansichnichtsorgen, versi-
chert Klement: Die Registrierung diene
nur der eigenen Statistik und sei freiwillig.
Mehr als 90 Prozent der Gutschriften
stammten von Nutzern, die sich auf Bil-
dungsspender.de nicht registriert haben.
Die Seite erfasse nur Adressat und Betrag
der Gutschrift, aber nicht den Inhalt des
Warenkorbes. Und der - bei anderen Bo-
nussystemen selbstverstindliche - Ver-
such, ein Kundenprofil zu erstellen,
wiirde binnen kiirzester Zeit einen unge-
wollten Datenberg erzeugen, sagt Kle-
ment. Er will, dass sein Arbeitgeber auch
kiinftig in einen Laptop passt.



